
代表取締役社長 稲畑 勝太郎 

2015年12月11日 

（東証一部：8098） 

個人投資家向けセミナー資料 
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 本日の内容 

1. IR担当より稲畑社長のご紹介 
 
2. 当社のIR活動と事業・強みについて 
 
3. 会社案内DVD（約5分） 
 
4. 中期経営計画 
      および株主還元について 
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 はじめに 

稲畑産業とは… 
 

・創業1890年 
→1890年、京都において稲畑染料店として発足 

 その後、ケミカル分野を中心に事業を拡大 

 
・グローバルに複合展開する商社 
→世界18カ国に約60拠点を展開 

 市場開発、製造加工、物流、ファイナンス等の機能 

 商品やマーケットの専門知識・ノウハウに基づく企画・提案 

創業当時の社屋：稲畑染料店（京都・西陣） 
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 稲畑社長とは…（IR担当よりご紹介します） 

【経歴】  

1959年12月 兵庫県生まれ、稲畑家本家の長男として 創業者である曾祖父と 

            同じ「勝太郎」の名を授かる 

          中学・高校は私立一貫校の六甲学院  

1978年  4月 早稲田大学法学部入学 

1982年  3月  同学部卒業後、政治経済学部に学士入学 

1984年  4月 第一勧業銀行（現・みずほ銀行）に入行   

        大阪本町支店をはじめ2つの支店に勤務 

1989年  1月 稲畑産業入社 

        稲畑武雄前社長の急逝をうけ               

2005年12月 代表取締役社長に就任  

 

             【趣味】 

              マラソン：高校時代は陸上部 

                   夫婦でフルマラソンを完走！ 

              ギター ：ライブハウスのジャズ生演奏を聴いたり、 

                   ご自身で弾くことも 
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「トップの素顔」 

 当社ホームページでご覧いただけます 
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「先駆者たちの大地」 

 当社ホームページでご覧いただけます 
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 当社ホームページでご覧いただけます 

http://www.inabata.co.jp/index.html 
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 本日のプレゼンテーションでは、まず初めに 
 

なぜ個人投資家の皆さまに 
 当社の株主になって欲しいのか？ 
 

そのために 
 当社は何を行っているのか ？ 
 

 を、お話させていただきます 
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 当社のIR活動と株価の推移 

2011年11月より年2回継続的に 
機関投資家向け説明会を開始 

2013年7月および2015年1月 
IRマガジン記事掲載 & アンケート集計 

2013年/2014年/本年12月野村IRフェアに参加 

2015年8月 
Webアンケート   
を実施 
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2009年3月：253 

2013年12月：1,152 

 2000年1月から15年間の月次（月末）株価 
 および株主数（中間/期末）の推移 

2015年10月：1,410 

・残念ながら、株価の上昇とともに株主数が減少しています 

ご参考）2015年の 
年初来高値 1,467（15/08/19） 
年初来安値  999（15/01/16) 2005年12月：1,163 

（円） 

（人） 

株主数は単元株式株主数。 
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 私たちのIR活動の目的 

・機関投資家、個人投資家の皆さまに対する 
思いは一緒です 

 

継続的に 

→ 当社を応援していただきたい 
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・個人投資家向けIR活動でも… 

→「中長期で当社を応援していただける 

株主を増やしたい！」 

 

 

・個人投資家の皆さまが 

「当社をどう思っているのか？」 
を知ることから始めました 
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 当社の認知度（回答数：4,571） 

   認知度は 

   46.4% 
 （前回調査比6.8ポイント↑） 

 
 

IRマガジン2015年新春号（104号）のアンケートより 
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 当社株式の購入理由は… 

 「安定的に成長」 
  がトップで 

 48.4% 
 

 
 

IRマガジン2015年新春号（104号）のアンケートより 
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 投資候補銘柄として… 

 優待制度導入前、 

「投資候補にできる」は15.4% 
 

 

IRマガジン2015年新春号（104号）のアンケートより 
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 投資候補銘柄になる理由は… 

 安定的に成長が 

トップで59.1% 
 
 

 

IRマガジン2015年新春号（104号）のアンケートより 
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 投資候補銘柄にならない理由は… 

IRマガジン2015年新春号（104号）のアンケートより 

「事業内容がわかりにくい」 

がトップで35.9% 
「株主優待がない」も7.0% 
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 簡単にまとめると… 

・認知度…46.4% 

→社名は知られている！ 
 

・購入理由…「安定的に成長」48.4% 

→これが当社の魅力！ 
 

・投資候補銘柄として…「投資候補にできる」15.4% 

→ちょっと低い？ 何が問題か？ 
 

・投資候補にできる理由…「安定的に成長」59.1% 

→やはり、これが当社の魅力！ 
 

・投資候補にならない理由…「事業内容がわかりにくい」35.9% 

                                          「株主優待がない」7.0% 

              →これが課題！ 
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2015年9月末日より、 
株主優待制度を導入しました！ 

オリジナルQUOカードを進呈 

100株以上保有の方     …  500円分 

3年以上継続保有の方   … 1,000円分 

 

「株主優待がない」7％の課題に対して 
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 株主優待制度の詳細は… 

当社ホームページ、もしくは2015年11月に発行されました 

「知って得する株主優待2016年度版」に記事が掲載されています 

【当社ホームページ→株主優待ページ】 【知って得する株主優待 p182】 
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「事業内容がわかりにくい」35.9% の課題に対して 
 

 
「皆さまに当社の事業を知ってもらうこと」が必要 
 

ただし… この時間だけで全ての事業を説明し、理解してもらうことは難
しいのでは… 
 

ならば、 

「まずは当社の強み・事業規模等を知っていただき、

さらには、少しでも当社を身近に感じてもらいたい」

と思います 

 当社の事業について 
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本日のプレゼンテーションの私の目標は 
 

・強みがわからない… 

→そうか「強みがわかった！」 
 

・事業内容がはっきりわからない… 

→だけど「身近にあることがわかった！」 
 

・魅力ある？ない？ どちらかな… 

→まずは「株価（8098）をウォッチ！」 
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本日のプレゼンテーションの私の目標は 
 

・強みがわからない… 

→そうか「強みがわかった！」 
 

・事業内容がはっきりわからない… 

→だけど「身近にあることがわかった！」 
 

・魅力ある？ない？ どちらかな… 

→まずは「株価（8098）をウォッチ！」 
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購入理由・投資候補にできる理由のトップとして 
「安定的に成長」（59.1%）というご意見を 
皆さまからいただきました 

購入理由・投資候補にできる理由：安定成長 
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なぜ当社は「安定的に成長」できるのか？ 

 

それは「人」が「強み」だからです 

 
どこの会社も同じように「人が強み」と挙げている 
                  かもしれません… 
 

それでも「当社の強みは人」 
         と お伝えします 

 当社の強み 
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 経営理念「IK」 

当社のロゴは「IK」です 

この「IK」は「創業者 稲畑勝太郎」のイニシャル

であり、そして「愛」と「敬」二つの意味が込めら

れています 

「人を愛し敬う」 
創業者 稲畑勝太郎による「愛敬」の書（1948年） 
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 経営理念「IK」と目指す姿  

【経営理念 Mission】 
 

「愛」「敬」の精神に基づき、 
 

人を尊重し、社会の発展に貢献する 

【目指す姿 Vision】 

時代とともに変化する顧客と社会のニーズに応え、

グローバルに事業展開することにより、 

価値ある存在として常に進化を続ける 
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 専門商社としての強み 

なぜ、安定的な成長が可能なのか？ 

商社本来が持っている機能にプラスアルファした 
付加価値を持っています 
 

・主に化学分野で長年培った専門知識 

・広範な海外ネットワーク 
 
これらを顧客のニーズに合わせ、複合的に提供 
 

この付加価値こそが、当社の強みであり、この
強みを活かすことができるのは「人」です 
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 専門商社としての特徴：製造加工拠点を持つ 

稲畑産業 
（商社機能） 

製造加工拠点 

顧客 

仕入先 

☑ 顧客への 
「キメ細かい対応」ができる 

☑ 現場に寄せられる 
 「生の情報」からニーズを 
  汲み取ることができる 



・ ・ ・ 
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 専門商社としての特徴：海外ネットワーク 

世界18カ国、約60拠点にグローバルに複合展開 

・ 

・ 

北東アジア25拠点 

東南アジア 
25拠点 

米州10拠点 
・ 
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・ 

・ 

欧州5拠点 
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 専門商社としての特徴：専門性の高い人・情報力 

当社が考える専門性の高い人・情報力とは 

マクロ的視点 
マーケット動向 

各国事情 
（法律と税法） 

政治情勢 

専門性の高い 
人・情報力 

ミクロ的視点 
製造加工拠点 

顧客からの情報 
マーケティング 
商材の専門知識 

物流 リスクマネジメント ファイナンス 商品開発 

キメ細かい企画提案 

より深く、より広く 

顧客 
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 当社の強み：「IK」＝「人」 

本日皆さまに、ぜひ知っていただきたいこと 

稲畑産業は 
 
「IK」であり「人」が強み 
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本日のプレゼンテーションの私の目標は 
 

・強みがわからない… 

→そうか「強みがわかった！」 
 

・事業内容がはっきりわからない… 

→だけど「身近にあることがわかった！」 
 

・魅力ある？ない？ どちらかな… 

→まずは「株価（8098）をウォッチ！」 
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当社の事業内容を、以前は次のページの表を
使って説明していました 
 

 当社の事業内容について 



35 

   当社の事業内容は… 

Copyright © INABATA＆CO., LTD 2015                                       

当社は「素材・原材料を扱う専門商社」なので 
 

少し、わかりづらいですよね？ 
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 もっと身近に感じてもらうために 

最終製品をご覧いただきながら 

「当社を身近に感じていただきたい！」 
                   と思います 
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39 
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当社の事業を少しでも身近に 

感じていただけましたでしょうか？ 
 
 

では、ここで「会社案内DVD」を約5分、

ご紹介させていただきます 
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 当社ホームページでもご覧いただけます 
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現在の稲畑産業の事業規模は？ 
 
中期経営計画と併せて 
ご説明させていただきます 
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中期経営計画 
「New Challenge 2016」 
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 決算概要と中期経営計画 
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 決算概要 

安定的に成長しています! 
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 セグメント別の概況 
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 年間配当金と株主還元指標について 

2015年3月期より、配当金額と自己株式取得額を基準とした、 

総還元性向30-35%を目安に株主還元を実施しています 

総還元性向（％）＝（配当金額+自己株式取得額）÷連結純利益×100 

（参考）配当利回り 2.50％＋優待利回り0.38％＝2.88％   

               ※100株の場合、予想配当33円、2015年11月30日終値1,318円で算出 
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 おわりに 

本日のこの機会をきっかけに 

 

「ぜひ当社の中長期的なファン＝株主」 

になって応援していただきたい 

 

と願っております 

 

ご清聴ありがとうございました 
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（参考）最近10年間の当社株価の推移 
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（参考）過去5年間の日経平均とのパフォーマンス比較 

当社 

日経平均 
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将来の見通しに関する注意事項 
本資料にて開示されているデータおよび将来に関する予測は、本資料の発表
日現在の判断や入手可能な情報に基づくものです。これらのデータや将来の
予測は、不確定な要素を含んだものであり、将来の業績等を保証するもので
はありません。 
 
数値の表示に関して 
資料内の億円単位、百万円単位の数値は、それぞれ億円未満、百万円未満を
切り捨てておりますので、個別数値と合計数値・増減額が一致しない場合が
あります。 

 IRに関するお問い合わせ先 
 

稲畑産業株式会社 財務経営管理室 IR企画部 
TEL  050-3684-4007   FAX 03-3639-6410 
E-mail  inabata-ir@inabata.com 


